[bookmark: bookmark0]Условия работы с Поставщиком

	Полное наименование Поставщика
	

	Система налогообложения, плательщик НДС
	

	Юридический адрес
	

	Категории  поставляемых товаров
	

	[bookmark: _GoBack]Основные конкуренты по матрице товаров в Хабаровском и Приморском краях
	

	Способ и условия отправки товара:
 - в Распределительный центр;
- в торговые комплексы (Хабаровск, Арсеньев, Находка, Уссурийск, Спасск)
	

	Наличие индивидуального штрих-кода на товаре, сервисные центры, минимальный срок гарантийного ремонта, обмен или приемка товара без движения более 3-х месяцев , акции, рекламная поддержка (радио, телевидение, баннеры).
	



	
	Условия заключения договора поставки

	1
	Возможность передачи фин. документов с артикулом и штрих-кодом товара по ЭДО
	

	2
	Возможность передачи остатков на складе по матрице Поставщика с артикулом и штрих-кодом товара (ежедневно, еженедельно)
	

	3
	Скидка на выставочный образец на каждый торговый комплекс Покупателя
	 

	4
	Оплата за ввод товара Поставщика в ассортиментную матрицу торговой сети Покупателя: крючок, полка, паллет
	

	5
	Размер денежной премии (бонуса) Покупателю за закуп (Ретро-бонус)
	

	6
	Условия и порядок поставки товара на РЦ за счет поставщика
	

	7
	Предоставление Покупателю скидки в случае самостоятельного распределения поставленного товара с РЦ Покупателя на торговые сети 
	

	8
	Сроки поставки товара Поставщиком с момента заказа (календарные  дни)
- на РЦ Покупателя
	

	9
	Возможность поставки товара  на торговые комплексы Покупателя:
- г. Уссурийск, г. Арсеньев, г. Спасск– Дальний,
 г. Находка, г. Хабаровск
	

	10
	Размер возможной торговой наценки у Покупателя до рыночных цен
	

	11
	Бонус торговому персоналу на торговых комплексах за продвижение товара
	

	12
	Порядок возврата Покупателем товара, на который в течение 3 –х месяцев с момента выставления на полки в торговых сетях отсутствует покупательский спрос
	

	13
	Порядок расчетов за поставку товара:
- предоставление кредитного лимита, лимита дебиторской задолженности  (укажите минимальную сумму) 
- за проданный товар 1 раз в месяц, 1 раз в 2 недели.
	

	14
	Дополнительные скидки при предоплате, отсрочке 15, 30, 90  дн. и т.п.
	

	15
	Предоставление оборудования для товара Поставщика
	

	16
	Предоставление сотрудника Поставщика на торговые комплексы для организации выставки, обучения и организации продаж
	

	17
	Проведение ежемесячных акций от 3-х SKU на товары из группы АА с дополнительной скидкой (размер скидки)
	

	18
	Компенсация затрат, связанных с продвижением поставляемого товара (реклама на радио, телевидении, соц.сетях)
	




От Поставщика     ______________ _______________                 От   Покупателя___________________________


